misent sur les créches innovantes
deLa Partde Réve

P R TN Autofinancée depuis
sa création en 2005,
La Part de Réve a su
déployer en quelques
années un réseau de
18 établissements sur
I’ensemble de la
France, et prévoit
d’atteindre un CA de
5 M€ en 2011 avec une trentaine d’établisse-
ments. Pour accompagner son développement
rapide, son dirigeant fondateur, Rémi Demersseman,
conseillé parle cabinet Actifrance de Thierry Faba,
a fait appel a deux fonds d'investissement a hau-
teur de 2,5 M€, Galia Gestion et Amundi PE. Une
levée de fonds qui doit permettre au groupe im-
planté pres de Toulouse et présent en Ile de
France, Paca, Rhone-Alpes, Bretagne et Centre
de continuer a se développer sur ses 3 marchés
—creches inter-entreprises, creches en délégation
de service public, creches en franchise — et d’ac-
célérer son maillage territorial. Linvestissement
a été piloté par Claudia Daugan (Galia Gestion)
et Damien Braud (Amundi PE).

organise la cession
de Techni 47 au profit d'un repreneur
individuel

= Entreprise basée
: dans le Lot et Ga-
| ronne et spécialisée
s dans la chaudron-
8y nerie industrielle,
I les charpentes mé-
talliques et la tuyau-
terie alimentaire,
Techni 47 réalise
2 M€ avec une vingtaine de personnes. Elle
travaille pour de grands groupes industriels
présents dans le stockage, la manutention,
le traitement des produits pulvérulents,
I'agroalimentaire et le traitement de 1’eau.
Missionné par le cédant, Jean-Christophe
Partaix, Roland Vacheron, I’animateur du
cabinet Ad Res Conseil, a organisé la cession
de l'entreprise aquitaine au profit d’un
repreneur personne physique, Jean-Pierre
Ranque. Fort de son expérience de manager
acquise a la direction d’entreprises nationa-
les et internationales, ce dernier s’est donné
I’objectif de doubler le CA a horizon 5 ans.
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Lyon - Bordeaux - Deauville = Saint Raphaél - Annecy - Grenoble - Saint Etienne

Cabinet de conseil en direction d’entreprise nous assurons la réussite d'une bonne transmission :
» Préparation de |'entreprise a la vente, Définition des cibles en croissance externe,
« Valorisation d'entreprise, Audit d'entreprise, Dossier de présentation,

- Reprendre une entreprise ?

» Stratégies de vente, Stratégies d'achat,

e Sélection et approche des cibles, Pilotage des négociations,

« Démarches confidentielles et spécifiques,

* Base de 2 500 repreneurs qualifiés, outil CRM pour tracabilité et qualité

www.adresconseil.fr - Tél : 04 77 64 25 50
227 rue du Bruchet, 42370 RENAISON / ROANNE (France) - contact@adresconseil.fr

Cession & Acquisition d’Entreprise
- Céder votre société ?

Nos consultants a vos cotés sur toute la France.

Délégué Sud Est
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